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铸天欣基业·创百年品牌

本报讯 九月初五，重阳节前夕，岳阳县
副处以上离退休老领导老同志一行 70多人，
在县委书记（代）、县长黎四清，县人大主任彭
友池，县政协主席彭西罗，县委常委、组织部
长李勇，县委常委，常务副县长张中于等四大
家领导的领队下来天欣科技视察。
老领导的车队在警车的护送下一进入厂

区。黎县长便亲自当起了解说，他一一把各位
老领导介绍给王董，握着一双双温暖的大手，
王董高兴得不胜言表，满面笑容。
步入灯火通明的陶瓷生活体验馆，兴致

特高的黎县长突然拿过扩音器：“五星，你来
讲！”接过话筒，王董对老首长的到来表示热
烈欢迎，他说他老家也是岳阳县时，老同志一
行立马围上来问是岳阳县哪里？一下宾主气
氛变得更加亲切，就像久别的家人回家了。
老领导边走边看，目不暇接，来到数码喷

墨产品展厅，这里摸摸、那里看看，为家乡有
如此漂亮瓷砖感到非常高兴，一个个拉着王
董的手说，现在农村也在转型，陶瓷的需求量
大得很，城市的需求量也大，陶瓷大有前途。

［《陶城报》记者许 芳报道］

岳阳县委书记（代）、县长黎四清亲自领队

县副处以上老领导来公司视察

《天欣人》企业文化导报创办至今，一直仰赖读者的厚爱

和支持。编辑部几乎每期都能收到读者来信，介绍自己读报
的收获和感想。这里，我们摘录部分和大家分享———

因湖南智海咨询有限公司总经理 陈盘发：一天，我在王
董办公室，偶然看到《天欣人》，随手翻翻，我耳目一新。她集

真实性、实用性于一体。对外宣传了企业，对内又丰富了员工

的业余文化生活，真是一举多得。

因岳阳市经济学会副会长、高级经济师周应明：《天欣
人》内容丰富，特别是一些“图片新闻”、“哲理故事”、“凡人格

言”等，既有娱乐性，又有教育意义。

因湖南天欣科技股份有限公司刘一丹：我是《天欣人》的
老读者了，也经常写稿。我觉得她办得很好，我常常看，也很
受益，公司的一些大事小事和一些所取得的成绩，我都是从

报上知道的。因为是老朋友了，所以无话不谈，我建议我们

《天欣人》除了办好目前一些栏目的前提下，多多深入基层，

多报道一些员工的喜
和乐，多讲一些员工

的心声，这样更有可

读，员工更喜欢。

读报与评报
口碑就是奖杯

读者心声荟萃

八月桂花遍地开，鲜艳的心情酷起来。
亲爱的员工朋友们，在这个特别的日

子里，衷心祝愿：大家生日愉快！身体健
康、工作愉快！

湖南天欣集团

岳阳市富强混凝土有限公司：万友元、王柳刚、李小伟、熊德松、候太平、周可立、汤炳
坤、张志波、黄华、唐联大、余智慧、李大军、徐继明

湖南天欣科技股份有限公司：粟维波、胡征兵、王永、向建社、郭雄、汤鹏、李秀荣、刘
旭东、付娟、潘凌云、刘丁秀、粟益华、李文、梁庙林、李青香、吴梅、罗江波、孙丽、戴建

军、李魁、杨磊、张愈吉、刘子龙、晏艳芳、李国庆、刘新年、罗东方、余四岳、杨威、钟桂

莲、樊六荣、罗兴强、蒋旭日、张谷林、李立根、刘乐荣、郭群、梁莉、冯金喜、刘连四、张

豪、刘龙、粟晓林、刘锋亮、陈龙、谭树、易强、方冬球、晏敏、余红霞、龚绿荣、何林波、

孙六金、廖五保、廖波、谭霞、易小新、孔令焕、付五良、彭杨、戴伍香、魏扩军、蒋丽华、

吴杰军、付超龙、綦湘烨、文伟、刘四玲、胡文亮、王向群、孙昌法、汤菊玉、吴维、章涛、

罗东梅、刘铁芳、陈晓轩、许荣、刘全兴、袁梅、易丑生、姜小毛、方桂元、杨四荣、张三

样、黎翠莲、陈小霞、袁利金、易三晖、周小兵、周五保、夏元香、童棉生、潘淑芬、吴魏、

易文学、胡会四、侯春晖、周元月、曾桂香、姜桂梅、周四秋、刘谢、侯运年、张红丹、张

翠红、刘秋荣、姚玉兰、何维、李德华、王金华、刘清波、刘睿、朱卫军、汤志军、钟胜义、

姚兰珍、黄希华、杨松、童堆、孙文五、彭玉华、余红霞、章望保、吴霞梅、涂建平

岳阳市金达雅陶瓷有限公司：廖秋葵、向细良、李继良、汤红涛、曾国保、韩咏

良、张登锋、史绪华、郑模祥、王育桂、李新玖、廖良雄、邓罗新、龙先文、潘见

桃、朱峰、刘化俊、鲁海英、彭金红、李雷、曾德良、胡通、严奉云、朱炜、陈陆

龙、游美良、龚建军、胡细兵、杨先利、阮岳林
（以来稿先后为顺序）

今天是你的生日
祝福一年更比一年好

二 0一一年十月

经销商声音

编者按：近期，本报与《陶城报》
记者相继采访了天欣旗下同喜、同
乐、赛纳尔等多个品牌的经销商。
在采访中，经销商们普遍对天欣

的发展感到自豪。他们相信天欣的质
量，相信天欣的实力，更对天欣的未
来充满希望与期待。天欣也正因为有
了这些金牌经销商才会日益强大和
辉煌。让我们一同分享———

同乐陶瓷深圳经销商黄俊龙

经营陶瓷已经多年，在品牌云集
的陶瓷行业选择了同乐品牌，选择品
牌，产品质量为首要，能及时提供货
源居其次。有了这两个基础条件，才
会去考虑要做这个品牌。天欣就做到
了。两年里没有接到一例投诉，客户
需要什么花色规格的货源都能在第
一时间提供，充分保证了客户的利
益，在市场里拥有了良好信誉。天欣
每天的成长，不断向新的目标努力、
也让我们经销商与天欣一同成长。

同喜陶瓷深圳经销商晏秋平

偶然结识了天欣，选择了同喜这
个品牌作为自己的合作伙伴。深圳作
为中国一线城市，所有品牌都想进
入，强大的竞争压力注定了是好品牌
好产品的天下。我一直做抛光砖与瓷
片，因为开店面开销大，所以一直以
仓库的形式作批发。在代理同喜陶瓷
之后经营模式首次发生了改变，现在
主要是以专卖店的形象对外销售。不
久的将来更会一步步往高走。经营同
乐不到一年的时间，已经在关内关外
共有54家分销商，已经完全打开了销
售局面。天欣是一家年轻的企业，储
藏着蓬勃的后驱力。喷墨技术的引进
就是很好的证明。

鸿双喜陶瓷广东总代理麦伟国 梁志钊

十多年的陶瓷销售经历最终在
天欣鸿双喜陶瓷处尘埃落定。两年前
在华厦陶瓷城只用了一眼就毫不犹

豫的选择了她。十多年的客户网络给
了鸿双喜充分的养料，而朝气蓬勃的
鸿双喜又给了他们新的希望。我们经
营品牌从不打虚招，以前一直经营着
中低档产品，在接手鸿双喜陶瓷之后
我们会到了品牌的力量，店面形象上
也上升了一个档次。如今月销售一百
多万已经非常可观，我们有信心在月
销售上突破250万。
我们第一次来到厂部，当时只是

看了一下产品感觉很好。合作后发现
不但是产品质量在客户处反应不错，
没有后顾之忧，而且货源充足，两年
下来合作一直非常愉快。当参观企业
新展厅后我们就更加坚定做鸿双喜
的信念了。我们相信当初的选择。

塞纳尔长沙经销商陈建斌

我是2010年6月份签下塞纳尔陶
瓷这个品牌，到目前为止已做业务量
300多万。我个人认为选择一个品牌，
选择厂家最重要。厂家实力、专业程
度，供应的及时度对经销商在经营当
中起来了至关重要的作用。

选择塞纳尔我觉得是非常正确
的，首先天欣有10多年的仿古砖生产
经验，在工艺上是一般的企业不能达
到的，其次天欣是专业做仿古砖，而
不是还做其他的产品，我觉得只有专
业才能做得卓越。我在长沙专业做仿
古砖已有十来年历程，认识天欣后，
他的产品质量，产能等值得信赖。基
本上仿古砖的平整度，色差以及破陨
度比较大，塞纳尔在这方面做得非常
好，我个人对花色的要求是非常高
的，昨天在塞纳尔展厅有几个花色我
看中了，已经下了定单。

长沙欣鸿源经销商 黄忠汲

去年10月底即欣鸿源刚上市的时
候我就代理了这个品牌，到现在8个
月，已经销售300多万。我要感谢湖南
怀化的经销商，他比我早做20多天，是
他介绍这个品牌给我认识的。通过这
次对仿古砖的销售对仿古砖有了深
刻的认识，天欣科技是一家非常有实
力也有前景的企业，心里踏实。

阴《陶城报》湖南首席记者 许 芳 本报记者 牧 童

诚信是企业资产的价
值体现，它是一个经营的
系统；诚信是企业文化的
根本，是企业经营的基石，
没有诚信支撑企业的经营
业绩，只会是一组虚幻的
数字。未来人们在社会交
往活动中，只有讲诚信、重
诚信才能自由自在的立于
天地之间！否则，将处处受
制。
“仁、义、礼、智、信”，

虽然“信”居末尾，但并不
是说它不重要，相反恰恰

说明了它的重要性，而且前面
四个也是“信”的表现：“仁”是
对万民之信，“义”是对朋友之
信，“礼”是对天下之信，“智”
是对自己之信。
在这个物欲横流的现代

社会，人们常常认为一个关注
企业诚信远胜于利润的公司
是不可能成功的，但是我们发
现恰恰是坚守商业信誉的公
司才能真正地获得成功。
诚信是一种责任，它承载

着企业的使命和价值观。

浅
谈
诚
信

本报讯［《岳阳晚报》记者刘革报道］9月 13日，
岳阳市经济学会成立暨第一次会员大会在湖南理工
学院召开。市政协副主席柴小平等与会。
会上，全体与会代表通过举手表决：湖南理工学

院经济与管理学院院长杨新荣教授当选为首届会
长，董事长王五星等 6人当选为副会长。
据悉，该学会由在经济学研究方面卓有成效并

深有影响的有关社会人士自愿联合组成的地方性非
营利性社会团体，业务范围涵盖经济学学术研讨与

交流、学术成果的评定、咨询服务、人才培训等。学会
的成立，将为市委、市政府推进“五市一极”建设，发
展岳阳经济提供宏观导向服务，促进全市经济又好
又快发展；搭建市情对策研究交流平台，为经济学专
业和业余研究者提供交流学术思想、学术成果的机
会并为发布学术成果提供方便，推出精品力作；关注
社情民意，做好企业的提质、扩规、转型、升级的项目
策划、可行性研究等。
从一家陶瓷生产企业起步，到现在拥有 12家企

业的湖南天欣集团，在岳阳、在长沙、在广州、在佛
山，甚至走出国门，在韩国、在意大利、在西班牙都有
自己的子公司或总代理或办事处，780多个网点星
罗棋布；从第一片陶瓷开始，到现在一年 5000万平
米的陶瓷产量，在过去十年里，天欣产业快速发展。
如今，走进天欣科技生产基地，干净整洁有序的

生产厂房一座连着一座，翠色绵延。新墙河畔的天欣
陶瓷产业正焕发出勃勃生机，已经成为我市特色优
势产业和新兴战略型产业。

董事长 王五星 当选岳阳市经济学会副会长
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尊敬的王董、童总和公司领导：

我叫梁伟，天欣科技的一名普通员工的小孩。
首先，向您致以最真挚的谢意，拿到奖学金后，

我的心情非常激动，这对于一个农民家庭来说，无疑
是雪中送炭，在很大程度上为我家减轻了负担。
说实在话，天欣科技帮了我家很多忙！不仅是这

次的奖学金还
因为天欣为我
的爸爸、妈妈提
供了一份稳定
的工作，能够挣
钱养活我们这
个四口之家。当
初没有成立天
欣科技这个公
司时，我的爸爸
妈妈在外打零
工，有一天没一
天，生活也是常

常有上顿没下顿，读书更是一种奢望。我非常感谢
王董、童总，感谢天欣科技这一双援助之手就如同
冬日里的暖阳，让我顿感温馨。
天欣科技是我的衣食父母，这话一点也不为

过。天欣给了我爸妈稳定的工作，又捐资助学，不必
为衣食操心，我将一辈子铭记在心，好好读书。

只要人人都献出一点爱，世界将变成美好人间。
对家庭困难员工伸出援助之手、给有困难员工的子女
上学提供帮助、为员工的优秀子女颁发奖学金，举行
颁奖……这一切值得我们这些员工孩子感动与铭记。
同时，我们很开心，也很快乐，因为天欣就是我们的
家。
相信，我们这些学子进入高等学府也一定会不负

众望，勤奋学习，在新的起点实现新的目标。
"海阔凭鱼跃，天高任鸟飞"，我们一定行！面对今

天这个难忘的时刻，至今仍会回忆起当时的情景，天
欣领导的一番话，也让我们更下定决心，坚定信念，只
顾勇往直前。既然如此，我也想通过这封信向王董表
示我无尽的谢意，千言万语汇成一名话：祝愿天欣科
技生意兴隆、财源广进！
并借此机会向天欣科技的各位领导致以最真切的

祝福，祝愿各位领导身体健康、步步高升！

梁 伟
2011年 8月 29日

老领导一行 70多人的车队，在警车的护送下，
进入厂区。

接过黎县长递过来的扩音器，王董在讲解员的
帮助下，快整配戴好，黎县长不时在一边帮忙。

面对一款相片数码喷墨产品，老领导们问工
艺、问多少度的高温烧成？片片产品，爱不释手！

董事长王五星介绍，整个展厅，地面铺的、墙上贴的全部是天欣自己研制和生产的陶瓷。目前，我们有
50多种规格，300多款花色品种。产品除销往各省、自治区外，主要销往东南亚等国家和地区。
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